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OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

OBJECTIFS DE LA FORMATION

LES COMPÉTENCES ATTESTÉES

LES MÉTHODES MOBILISÉES

LES CONDITIONS D’ADMISSION

Le Bachelor Responsable Marketing et commercial est une diplôme européen de la FEDE, reconnu en 
Europe par un grand nombre d’entreprises, d’écoles supérieures et universités. Il axe ses enseignements 
sur le commerce, la communication, la gestion, la publicité et forme des professionnels du marketing.
Le Bachelor Marketing est une formation en alternance accessible après un niveau Bac+2 en 
un an orientée selon trois axes : la cultures européenne, le perfectionnement d’une langue vivante 
européenne et l’approfondissement en marketing stratégique, opérationnel, spécifique et international. 

Le Chargé de développement marketing et commercial est responsable du développement et de la mise en place de la 
stratégie marketing et commercial (tarifs, promotion, communication, fidélisation, gammes de produits, supports techniques, 
etc.) pour l’ensemble des produits/services de l’entreprise.

Il conçoit et met en œuvre des actions dans les domaines marketing et commercial visant à répondre aux besoins de la 
clientèle. Il mène des projets et détermine des actions dans le marketing et la vente et participe à la communication pour 
assurer la satisfaction du client avec des perspectives de développement économique pour l’entreprise.

En tant que chef de projet, il coordonne les moyens humains, financiers et logistiques ainsi que la planification des différentes 
tâches des personnes impliquées, afin de développer les projets de son entreprise. Il contrôle les résultats et rend compte à 
la Direction Générale de l’entreprise.

A l’issue de la formation, l’apprenant sera capable de : 

Construire les orientations de la stratégie marketing et commercial d’une organisation.

Concevoir le plan d’action marketing et commercial opérationnel d’une organisation.

Piloter le plan d’action opérationnel marketing et commercial.

Conduire les actions de développement commercial d’une organisation.

Cours en présentiel ou / distanciel 
Cas pratiques et mises en situation professionnelles
Classe inversée, blended learning
Salons et conférences professionnelles
Accompagnement

Entretiens de suivi
Mise à disposition de plateformes et ressources pédago-
giques en ligne
Accompagnement par un référent chargé de suivi Cogefi et 
un tuteur / maître d’apprentissage en entreprise.

Avoir une certification de niveau 5 (EU) officiellement reconnu
Les candidats doivent également avoir validé le niveau d’anglais correspondant au niveau A2 du CECRL.

Les admissions se font après étude du dossier de candidature, tests d’admission et entretien. La réception des dossiers se fait toute l’année.

Le « plus » : Aptitude aux relations, aisance sociale, intérêt pour la gestion, le management, le droit...

BACHELOR MARKETING

Construire les orientations de la stratégies marketing et 
commerciale d’une organisation
Concevoir le plan d’action marketing et commercial 
opérationnel d’une organisation

Piloter le plan d’action opérationnel marketing et commercial 
Conduire les actions de développement commercial d’une 
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« UNE ASSISTANCE PÉDAGOGIQUE ET TECHNIQUE »
«UN ACCOMPAGNEMENT INDIVIDUEL ET COLLECTIF»

«UN ACCÈS À NOTRE PLATEFORME DIGITALE ET RESSOURCE 
EN LIGNE»

LES « PLUS »
DE LA FORMATION

*Bachelor Européen de ni-
veau 6 (EU) de la Fédération 
des Écoles (FEDE) et la Cer-
tification professionnelle de 
«Chargé de développement 
marketing et commercial» de 
niveau 6 (EU) inscrit au RNCP 
(Répertoire National des Cer-
tifications Professionnelles) 
par France Compétences 
lors de la commission du 
25 avril 2022, sous le code 
RNCP36374, code NSF 312.

Les indicateurs de quali-
té figurent sur notre site 
internet :

INDICATEURS
DE

PERFORMANCE

Étudiants
Salariés
Demandeurs d’emploi

Retrouvez nos tarifs et nos 
modes de financement sur 

notre

SITE INTERNET

01 64 68 77 64
Denis Cannito 

contact-pole-bachelor@
cogefi.com

TARIF

EN BREF

RÉFÉRENT 
PÉDAGOGIQUE

QUALITÉ

CERTIFICATION

PUBLICS 
CONCERNÉS

CONTRAT DE PROFESSIONNALISATION OU D’APPRENTISSAGERYTHME : 4 JOURS ENTREPRISE  / 1 JOUR ÉCOLE

EN ALTERNANCE OU INITIAL RNCP NIV.6 (EU)448 HEURES 1 AN

C

https://www.institut-f2i.fr/indicateurs-de-performance/
https://www.institut-f2i.fr/indicateurs-de-performance/
https://www.institut-f2i.fr/indicateurs-de-performance/
https://www.institut-f2i.fr/financements/
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BACHELOR MARKETING

PROGRAMME

Distribution et marketing du distributeur 

Management et l’organisation et direction d’une équipe de ventes

Outils méthodologiques : traitement de données 

Législation spécifique

Le projet eurpéen

Le management interculturel 

Langue vivante

Programme fourni à titre indicatif et non contractuel pouvant faire l’objet de modifications

LES MODALITÉS D’ÉVALUATION

Pour toute information concernant l’accessibilité de 
la formation aux personnes en situation de handicap, 
vous pouvez contacter notre Référente handicap afin 
de définir, dans la mesure du possible, les adapta-
tions, aménagements et ou orientations nécessaires.
Contact Référente handicap :
Caroline TESSONT
Téléphone : 01.64.68.69.46
Email : Caroline@cogefi.com

MÉTIERS / DÉBOUCHÉS
Chargé de marketing

Responsable marketing digital

Responsable marketing et commercial

Responsable du développement commercial

Business Developper 

Brand manager

Responsable de la relation clientèle

Responsable point de vente

Catégory manager

Manager de rayon

34 BOULEVARD DE NESLES, 77420 CHAMPS-SUR-MARNE
EMAIL : CONTACT@COGEFI.COM             TÉLÉPHONE : 01 64 68 77 64

COGEFI.COM

POURSUITE D’ÉTUDES
Les titulaires du Bachelor Marketing ont la possibilité d’intégrer le marché du travail ou de poursuivre leurs 
études en Mastère Europèen, en école de commerce ou à l’université afin d’obtenir un niveau bac+5 (niveau 7 EU).

RÉFÉRENT(E) HANDICAP

Mise à jour le 22/06/2023

L’obtention du double diplôme  implique le passage d’examens officiels oraux et écrits. Les examens permettent d’appréhender l’assimilation des connaissances 
mais aussi le parcours de professionnalisation en contrôle continu.

Mises en situation professionnelle
Contrôle continu pour chaque unité d’enseignement
Rapport d’activité professionnelle et présentation orale devant le jury 
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CONTRAT DE PROFESSIONNALISATION OU D’APPRENTISSAGERYTHME : 4 JOURS ENTREPRISE  / 1 JOUR ÉCOLE

EN ALTERNANCE OU INITIAL RNCP NIV.6 (EU)448 HEURES 1 AN


